Oliver und Uwe Stohr

D ie Stohr-Gruppe gibt weiter Vollgas: Sowohl die Stihr Spediti-
on GmbH & Co. KG (Bayreuth) als auch die Select Service
Stohr OHG (Niirnberg) konnten im vergangenen Jahr Kriftig zule-
gen.

Neue Kunden im Hauptgeschiiftsfeld Medien-Transporte,
neue Druckereien bundesweit, zusdtzliche Auftrige von beste-
henden Kunden sowie ein kriftiges Wachstum im Bereich Han-
dels-Logistik liefSen die Zahl der Transportauftrige der Spediti-
on um gut 15 Prozent steigen. , Wir sind jetzt noch mehr euro-
paweit unterwegs,” erliutert Oliver Stéhr, geschdftsfiihrender
Gesellschafter. ,Dieser Trend wird sich auch 2011 fortsetzen,”
erginzt der geschiiftsfiihrende Gesellschafter Uwe Stohr. Heute
hat das Unternehmen mit Sitz in Bayreuth und Niederlassun-
gen in Niirnberg und Leipzig 71 Fahrzeuge in seinem Kfz-Pool -
vom Kleinbus bis zum 40-Tonner-Lkw mit Hebebiihne.

Dadurch Kletterte der Umsatz um etwa 18 Prozent auf 22,85
Mio. €. Dies machte sich auch bei den Mitarbeitern deutlich be-
merkbar: Die Zahl der Beschdiftigten stieg auf 137 (Vorjahr
121), davon 20 Auszubildende.

Noch besser lief es im vergangenen Jahr bei der Select Service
Stohr OHG. Das 1999 gegriindete Dienstleistungs-Unternehmen
mit rund 350 Mitarbeitern konnte seinen Umsatz um fast 27
Prozent auf 4,8 Mio. Euro steigern. Ausschlaggebend dafiir war
zum einen das 2010 neu hinzugekommene Geschiiftsfeld Ar-
beitnehmeriiberlassung, das im ersten Jahr bereits rund fiinf
Prozent zum Gesamtumsatz beitrug. Zum anderen konnten so-
wohl die bestehenden Tiitigkeiten ausgeweitet sowie etliche bun-
desweite Neukunden gewonnen werden.

, Vor allem aus der Industrie haben wir vermehrt Auftrige be-
kommen,” erldutert Oliver Stohr. Dabei wirkten sich besonders
die Synergie-Effekte, die sich aus der Kombination von Hand-
ling, Lagerung und Transport ergeben, positiv aus. Traditionell
stark ist die OHG im Bereich Weiterverarbeitung von Drucker-
zeugnissen, aber auch bei Auftrigen fiir Handel und Lagerung.
LAufSerdem spielen Online-Shops eine zunehmend grofe Rolle,“
erklirt Uwe Stohr.

Positiv auf den Geschiiftsverlauf der Unternehmensgruppe
hat sich der Ausbau des Firmensitzes Bayreuth im vergangenen
Jahr ausgewirkt: ,Die neuen Lagerkapazitiiten sind bereits fast
ausgelastet und wir konnten etliche Neukunden in der Region
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gewinnen”, sagt Uwe Stohr. ,Inzwischen gibt es sogar Uberlegun-
gen, den Standort in unserer Heimatstadt nochmals weiter auszu-
bauen,” erginzt Oliver Stohr.

Im laufenden Jahr setzt die Stohr-Gruppe ihr Wachstum weiter
fort: Im ersten Quartal steigerten die beiden Unternehmen ihren
Umsatz jeweils um iiber 15 Prozent gegeniiber dem Vorjahr. , Wir
haben Zuwiichse in allen Bereichen: Sowohl bei Industriekunden
als auch beim Handel und bei den Druckerzeugnissen,” erkliren
die Geschidiftsfiihrer.

GroB genug fiir die Erfiillung
lhrer Wiinsche - klein genug fir
lhren personlichen Service

*  www.stoehr.com
Niirnberg * Bayreuth * Leipzig
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